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amozni Polacy wola kupowac¢
drogie samochody i wyciecz-
kiniz dzieta sztuki. Specjali-
$ci przekonuja, ze art ban-
king to oplacalnaibezpiecz-
naforma lokowania kapitatu.

Rodzime instytucje zajmujace sie art
bankingiem inspiracje czerpia z Za-
chodu. Kolekcjonujacy sztuke od lat
70.Deutsche Bank ma dzi§ w zbiorach
50 tys. obiektéw,a BMW Group od pra-
wie 40 lat wspoétpracuje ze stynnymi
artystami, takimijak Andy Warhol albo
Frank Stella, ktérzy stworzyli dla kon-
cernu bajeczna kolekcje sportowych
samochodéw BMW Art Car. - Chcemy
wiec pokazaé¢ biznesmenom, ze ich
dziatalno$¢ nie musi sie ograniczaé np.
do ustug finansowych, ale jej cze$cia
moze by¢ tezinwestowanie w sztuke -
méwi Jakub Kokoszka, wiceprezes Do-
mu Aukcyjnego Abbey House.

Jak méwi wiceprezes Kokoszka, ko-
lekcjonowanie sztuki wplywa na wize-
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Lokata efek

runek firmy, pozycjonowanie jej na
rynku, czyni przedsiebiorstwo rozpo-
znawalnym. Kupowanie dziet sztuki to
jednak nie tylko budowanie marki, ale i
oplacalna inwestycja. W przypadku
pracniektoérych artystéw roczne stopy
zwrotu wynoszq od 30 do 190 proc.
sum wydanych na zakup dzieta.

Polacy chetniej kupuja sztuke daw-
naniz wspoétczesna. - Obrazy powstate
przed 1945 r.mozna wywiez¢ z Polski
tylko za zgoda Ministerstwa Kultury,
obowiazuje tezna nie 26-procentowy
podatek - opowiada Jakub Kokoszka.
- Pojawilo sie réwniez duzo falsyfika-
tow. To wszystko zniecheca inwesto-
réw. Dlatego namawiam do kupowa-
nia sztuki wspoétczesnej. To dobra in-
westycja.

Srednia cena dziela sztuki dawnej to
dzi$ 2.2 tys. z, anowoczesnej - niecate
10 tys. z1. Najdrozszym sprzedanym w
Polsce dzielem sztuki byl ,Rozbitek”
Henryka Siemiradzkiego, wylicytowa-

ny w 2000r.za 2,13 minzt. W Sotheby’s
ceny dziel na aukcji wieczornej, tzw.
Evening Sale, zaczynaja sie od 1,5 mIn
funtéw, a podczas Day Sale licytacja
najtanszej pracy zaczynasie od 50 tys.
funtéw. - Mamy w Polsce samochody
podobne do tych w Londynie, kupuje-
my mieszkania w podobnej albo wyz-
szej cenie, ubieramy sie u tych samych
projektantow, ale w dziedzinie sztuki
dzieli nas przepas¢ - uwaza wicepre-
zes Abbey House.

Jego firma 5 maja ma wej$¢ narynek
NewConnect. Pieniagdze, ktére pozy-
ska na gieldzie, postuza jej przede
wszystkim do budowania wtasnego
portfolio artystéw i ich promocji na
$wiecie. - Planujemy udzial w targach,
rozwijanie wspotpracy z galeriamiido-
mami aukcyjnymi, a takze PR sztuki w
Internecie. Tworzymy tez wiasna ko-
lekcje dziet sztuki. Traktujemy jq jako
forme diugofalowej inwestycji - opo-
wiada Jakub Kokoszka. W kolekcji do-

owna 1 bezp

mu aukcyjnego znalazl sie juz m.in. naj-
wiekszy obraz w Polsce - ptétno z lat
20. XX wieku przedstawiajace scene z
,Halki” Stanistawa Moniuszki.

Ale strategia firmy polega na tym,
by przede wszystkim kolekcjonowaé
dzieta artystéw wspoélczesnych. - Z
wieloma z nich juz wspoétpracujemy.
Eksperci przez mniej wiecej rok sle-
dzarozwdj i prace mtodych twércow,
zanim uznaja, ze to artysci, w ktérych
twérczos¢ warto inwestowaé - thu-
maczy wiceprezes. - Tworcy, ktérych
zapraszamy do wspolpracy, musza
by¢ autentyczni i oryginalni, wnosié
do sztuki co$ $wiezego, nowegoiwta-
snego.

Specjali$ci Abbey House przekonu-
ja, Ze najlepsza inwestycja bedzie ku-
powanie prac mtodego artysty, ktéry
niedawno podpisat kontrakt z galeria
lub inng promujaca go instytucja. - Ta-
ka firma przeznaczy bowiem spore
$rodki na marketing, dzieki temu arty-

ABBEY HOUSE

1eczna

sta zyska rozgtos, jego prace beda po-
kazywane w Polsce i za granica, beda
sie coraz lepiej sprzedawac i wzro$nie
ich warto$¢ - moéwi Jakub Kokoszka.

Zdaniem Aleksandra Barszcza, dy-
rektora zarzadzajacego i czlonka za-
rzadu Sopro Polska oraz wspotpracu-
jacego z Abbey House kolekcjonera,
trzeba dywersyfikowa¢ inwestowane
srodki, wiec jako jeden ze sposobow
lokowania kapitatu wybratinwestycje
wsztuke. - Kazdy obraz ma dwie war-
tosci: estetyczna i komercyjna. Zyski
moze przynie$¢ obraz uznanego arty-
sty albo mlodego, ktoéry jest dobrze
promowany. Jego prace zyskuja coraz
WyZsze ceny, czasem to ogromny skok
warto$ci w krotkim czasie — uwaza.
- Sa tez obrazy, na ktérych zbyt wiele
zarobié nie mozna, ale cieszq oko wia-
Sciciela. Jest tez trzecie wyj$cie: mozna
zainwestowa¢ w obraz, ktéry sie podo-
ba, i ktérego cena szybko rosnie. Ja
wlasnie torobie. —ab
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Kolekcja nobilituje
biznesmena

ROZMOWA | Aleksander Barszcz, dyrektor zarzadzajacy i cztonek zarzadu Sopro Polska sp. z o.0.

\
ABBEY HOUSE

Kiedy zaczat pan kolekcjonowac
sztuke?

Na poczatku 2000 roku pod-
czas wypoczynkowych
wyjazdéw do Kazimierza Dol-
nego kupowatem

w tamtejszych galeriach, obra-
zy m.in. Agnieszki Mitury,
Malgorzaty Karp-Soji, Bialoru-
sina Stawy Radowa. Nabylem
takze kilka obrazéw w gale-
riach warszawskich, a wérod
nich prace takich artystow jak
Maria Dziopak, Pawet Eacki i
inni. Kierowatem sie gléwnie
wzgledami estetycznymi i
emocjami, jakie wywolywaly u
mnie te dziela. Kupowalem te,
ktére mi sie podobaly, cieszyly
oczy i napelnialy mnie rado-
$cia, kiedy na nie patrzytem.

Wynidst pan zamitowanie do sztu-
ki zdomu?

Obcuje ze sztuka od dziecin-
stwa. Wszystko za sprawa
mojego dziadka Eutropiusza
Anisimowa, ktérego pasja bylo
wlasnie malowanie. Z senty-

mentem wspominam czasy,
kiedy dziadek zabieral mnie w
plener i przy mnie malowat
sielskie pejzaze. Do dzisiaj
mam kolekcje ponad 20 obra-
z6w namalowanych przez
niego. Wszystkie wisza w mo-
im rodzinnym domu.
Ubolewam jedynie nad tym, ze
nie odziedziczytem talentu ar-
tystycznego, ale zamilowanie
do sztuki oraz potrzeba obco-
wania z nig zakorzenity sie we
mnie na dobre. Dlatego wla-
$nie, jesli tylko moge,
uczestnicze w wernisazach,
odwiedzam galerie sztuki, a od
paru miesiecy rozbudowuje
prywatna kolekcje dziel sztuki
wspolczesne;j.

To takze pana strategia
inwestycyjna?

W art bankingu podoba mi sie,
ze jestem catkowicie odpowie-
dzialny za swoje decyzje. To ja
decyduje, Ze kupuje konkretne
dzieto sztuki, nie makler giet-
dowy, nie Zaden posrednik. A
Ze pieniadze to nie wszystko,
przy okazji mozna dowiedzie¢
sie wielu ciekawych rzeczy,
uzupetnic braki wiedzy w
dziedzinie sztuki. Jak mam
czas - a Z tym mam najwiecej
probleméw - z przyjemnoscia
zglebiam te wiedze. Oczywi-
Scie, gdyby sztuka dawata
stuprocentowa pewnos$¢ po-
mnoZzenia kapitaty, nikt nie
inwestowatby w fundusze, tyl-
ko w obrazy. Ale kazda
inwestycja jest swego rodzaju
ryzykiem. I mnie sie zdarzato,

ze stracitem troche pieniedzy.
Kolekcjonowanie sztuki przy-
nosi jednak korzysci
finansowe i zapewnia dozna-
nia estetyczne. Ale status
kolekcjonera jest tez wazny dla
mojego wizerunku biznesowe-
go. Sztuka uszlachetnia i
nobilituje mnie nie tylko jako
cztowieka, ale takze jako biz-
nesmena. Kolekcjonowanie
dziet sztuki wptywa korzystnie
na mdj wizerunek zaréwno
wsrod pracownikéw, jak i mo-
ich partneréw biznesowych
oraz klientéw. Zimny $wiat
biznesu potrzebuje ,ocieple-
nia” wizerunku, a sztuka moze
mu to zapewnic.

Rzeczywiscie, coraz wiecej przed-
siebiorstw decyduje sie na
tworzenie firmowych kolekii.

Po przelomie powstata w Pol-
sce grupa ludzi, ktérzy maja
pieniadze. W pierwszym okre-
sie fatwo sie nimi zachlysna¢,
ale kiedy czlowiek zyskuje sta-
bilizacje finansowa i
zabezpieczenie, zaczyna ina-
czej patrzeé na zycie i
majatek. Przeciez to nic nowe-
g0 - juz w starozytnym
Rzymie 6wcze$ni biznesmeni
byli mecenasami sztuki. Tak
dzialo sie w calej niemal histo-
rii ludzko$ci. Sztuka
powstawala na zamo6wienie
zamoznych ludzi. To oni two-
rzyli kolekcje, gromadzili
imponujace zbiory.

Kupuje pan prace z mysl3 o takiej
spajnej, wyrazistej kolekcji? Zbio-

rze, ktéry moze przekazac¢ pan na-
stepnym pokoleniom?

Do tej pory kupowatem te ob-
razy, ktére po prostu mi sie
podobaly. Z chwila, kiedy na-
wigzatem kontakt z Abbey
House, uznatem, ze mozna
polaczy¢ przyjemne z pozy-
tecznym - kupi¢ ciekawe
dzieto sztuki i traktowac je jak
inwestycje. Jesli Bog pozwoli,
przekaze kiedys$ te kolekcje
dzieciom. Staram sie im za-
szczepi¢ mitosé do sztuki.
Coérka mniej ma do niej serca,
ale syn coraz bardziej intere-
suje sie rynkiem sztuki.
Rozmawiamy o art bankingu i
innych inwestycjach alterna-
tywnych.

Dtugo tworzy pan fe kolekcje?

0d kilku miesigcy. W moim
srodowisku biznesowym co-
raz cze$ciej poruszamy tematy
zZwigzane z inwestowaniem w
dzieta sztuki. Wiasnie podczas
jednej z takich rozmoéw usty-
szatlem o Domu Aukcyjnym
Abbey House. Juz po pierw-
szym spotkaniu z Pawlem
Makowskim, jego pomysto-
dawca, zdecydowalem sie na
tworzenie prywatnej kolekcji
pod okiem ekspertéw Abbey
House. Pozwolili mi zoriento-
wac sie w trendach, jakie
panuja na rynku sztuki w Pol-
sce i na $wiecie.

Co pana przekonato do takiej in-
westycji?

Mozliwo$¢ spokojnego obej-
rzenia dziet z bliska, poznania

ich historii, postuchania o ar-
tystach, ktorzy je tworza.
Spojrzalem woéwczas na sztu-
ke z innej perspektywy,
zaczatem ja widzie¢ znacznie
glebiej i bardziej $Swiadomie.
Zadawalem Pawlowi Makow-
skiemu wiele pytan o proces
budowania kolekgji dziet sztu-
ki, stopy zwrotu,
bezpieczenstwo inwestycji.
Odpowiedzi, jakie wtedy
otrzymatem, utatwily mi pod-
jecie decyzji o lokowaniu
kapitatu w dziela. Mysle, ze ta-
ka rozmowa pomogta nie tylko
mnie, ale wielu innym mito$ni-
kom sztuki i poczatkujacym
kolekcjonerom.

To dtugofalowa inwestycja...
Oczywiscie. Ale skoro kupuje
obraz, by troche nad nim po-
myS$lec i pocieszy¢ si¢ nim, to
nie sprzedam go, kiedy jego
cena podskoczy raptem o 30
proc. Mysle o mojej kolekcji
w zupetnie innych katego-
riach. To ogromna
przyjemno$¢ obcowac na co
dzien z dzietami sztuki, a jesli
jeszcze z czasem zyskuja na
warto$ci - tym lepie;j.

Zdecydowat sig pan kupowac
m.in. obrazy Anny Szprynger.
Tak. Przejrzatem portfolio
prac artystéw Abbey House i
wybratem jej twérczosé. Jej
prace najbardziej do mnie
przemawiaja. Mam wyksztat-
cenie techniczne, jestem
inzynierem. Jak kazdy inzy-
nier w czasach, gdy
studiowalem na Politechnice
Warszawskiej, miatem takie
przedmioty, jak geometria
wykreslna. Zawsze pociagalty
mnie wzory geometryczne i
kompozycje, w ktérych mo-
glem zobaczy¢ przenikanie
sie r6znych bryt. W ptétnach
Anny Szprynger odnalazliem
estetyke, ktéra mnie fascynu-
je. Artystka maluje z
niebywalg precyzja. Myslatem

nawet, ze korzysta z przyrza-
du zwanego kiedy$ lineatem.
Kiedy okazalo sie, Ze nie siega
po zadne tego typu pomoce,
mdj podziw dla jej prac jesz-
cze wzrost. Zupelnie inaczej
odbiera sie te abstrakcyjne
obrazy niz np. martwa natu-
re. Przy twérczosci pani
Szprynger trzeba wykona¢
troche pracy myslowej.

Czym dla pana jest sztuka?
Przede wszystkim gra emocji.
Metafora i wysublimowang
forma ekspresji osobowosci
artysty oraz jego widzenia
$wiata. Zaproszeniem do
kontemplowania i smakowa-
nia piekna z wielu
perspektyw. Ale to réwniez
pretekst do zatrzymania sie i
przemyslenia wielu waznych
kwestii. Sztuka jest dla mnie
wspaniatym, uniwersalnym
narzedziem komunikacji mie-
dzykulturowej i
miedzyludzkiej. Musi cieszy¢
i zachwyca¢. Kolekcjonowa-
nie sztuki pozwala na
oderwanie sie od codzien-
nych probleméw. Chroniczny
brak czasu powoduje, Ze
czlowiek nie ma kiedy sie-
gna¢ po ksiazke, p6js¢ do
teatru albo na koncert. Wia-
sny zbior dziet sztuki cieszy
oko i 0 pétnocy, i o godzinie
szo6stej rano. Kiedy nie mam
czasu i$¢ na wystawe, mam
wlasna, niezalezna ekspozy-
cje. Sztuka ma te site, ze
pozwala cho¢ na chwile prze-
nie$¢ sie do piekniejszego
Swiata. Od$wieza umyst, od-
rywa od liczb i kurséw walut.
Jest wrecz ,filtrem mozgu”.
Patrzac na obrazy, ktére mam
w domu, odpoczywam.

A jakie dzieto sztuki chciatby pan
miec kiedys w swojej kolekji?
»Stoneczniki” van Gogha. Na
razie mam w gabinecie ich re-
produkgcje.

—rozmawiata ab

Budowac¢ zbiory krok po kroku

Umiejetne inwestowanie w sztuke wymaga wiedzy lub pomocy specjalistow. Jedno i drugie mogg zapewnic instytucje, ktére zajmuijg sie art bankingiem

ynek sztuki w Polsce rozwija sie powoli,

ale wedlugnajlepszych zachodnich wzo-

réw. Z nich czerpia firmy, ktére zajmuja

sie inwestowaniem w sztuke oraz poma-
gaja w tworzeniu prywatnych i firmowych kolek-
¢ji. - Chcemy zainteresowad sztuka inwestoréw:
instytucje finansowe, przedsiebiorstwaiinwesto-
réw indywidualnych oraz zacheci¢ biznesmenow
dojejkolekcjonowania - thumaczy Jakub Kokosz-
ka, wiceprezesistniejacego od roku Domu Aukcyj-
nego Abbey House. Jego firma stawia tez na misje
edukacyjna. Wiasnie po to, by uczy¢ obcowania ze
sztuka, kupilai odmienita miesiecznik ,,Art & Biz-
nes”. - Mamy tez portal internetowy, ktory zamie-
rzamy gruntownie przebudowac - zapowiada wi-
ceprezes.

Abbey House organizuje tez obiady czwartko-
we - comiesieczne spotkania znanych artystow i
biznesmenéw. - Chcieliby$my, by zapracowani
naco dzien ludzie wylaczyli lub $ciszyli telefony i
porozmawiali o sztuce. A takze, by powstata plat-
formalaczaca sztuke i biznes - méwi Jakub Ko-
koszka.

Podczas obiadéw czwartkowych tocza sie
wiec dyskusje. Goscilijuz na nich m.in. malarze
Jakub Stomkowskii Anna Szprynger, fotografo-
wie Tomasz Sikora i Btazej Zutawski, aktorka An-
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na Cieslak, a takze redaktorzy magazynéwibiz-
nesmeni. - Zwykle brakuje czasu, by porozma-
wia¢ o waznych zagadnieniach zwigzanych ze
sztuka, zalozyliSmy wiec, ze kilkugodzinne spo-
tkanie pozwoli podyskutowa¢ o najwazniej-
szych zagadnieniach rynku sztuki. A jedna z naj-

powazniejszych kwestii to ta, dlaczego polskiry-
nek jest tak maty - opowiada przedstawiciel Ab-
bey House.

Jak przekonuje, dzi§ warto$¢ polskiego rynku
sztuki to zaledwie 200 - 300 mln zl, na Zacho-
dzie za$ roczne obroty pojedynczych doméw
aukcyjnych siegaja 3 mld dolaréw. A przeciez
potencjalnych nabywcéw sztuki u nas nie bra-
kuje. W Polsce zarejestrowano 3 mln podmiotéw
dziatalno$ci gospodarczej, kilkaset tysiecy Pola-
koéw zarabia powyzej 7 tys. zI miesiecznie, jed-
nak na aukcjach zmienia wlasciciela rocznie je-
dynie okolo 3 tys. obiektéw. Wiele oséb stac¢
wiec na kupno obrazéw, tylko nie biorg tego pod
uwage. - Decyduja sie raczej na zakup telewizo-
ra, wyjazd na wakacje, ale nie ma tradycji, by ku-
powali sztuke. Dotyczy to takze firm - uwaza Ja-
kub Kokoszka.

By¢ moze nabywcéw dziel sztuki jest tak nie-
wielu, bo duzo oséb ma ogromne opory przed
wej$ciem do galerii i domoéw aukcyjnych. Wsty-
dza sie niewiedzy, boja sie kompromitacji, krepu-
ja sie pyta¢ o ceny. - Niepotrzebnie, to zaden
wstyd. Bez wahania oddajemy sie przeciez wrece
specjalistéw w innych dziedzinach. Prosimy o
pomoc lekarzy, mechanikéw samochodowych,
doradcéw finansowych. Tak samo nalezy trakto-
waé inwestycje w sztuke. Zamiast zglebiaé

ogromna wiedze o globalnym rynku, lepiej za-
ufaé ekspertom, ktérzy zajmujaq sie tym zawodo-
wo - przekonuje Jakub Kokoszka.

Jego firma pokazuje tez, ze sukcesy polskich
artystéw - np. Romana Opatki albo Wilhelma Sa-
snala - za granica nie byly dzielem przypadku,
ale efektem przemyslane;j strategii. - Zawsze sta-
fa za nimi instytucja: dom aukcyjny albo galeria -
moéwi. - Takg instytucja jest tez Abbey House.
Mamy grono ekspertow, ktorzy de facto tworza
rynek sztuki. To oni wybierajq artystow, z ktérymi
podpisujemy kilkuletnie umowy na wylacznos¢.
Artyscizobowiazani sa dostarczyé nam okreslo-
na liczbe obrazéw w zamian za stypendium, kt6-
reim wyplacamy co miesigc.

Dzieki takiemu rozwigzaniu arty$ci majq wa-
runki, by tworzy¢. Ci za$, ktorzy zdecyduja sie ku-
pi¢ich obrazy w Abbey House - jak zapewniaja
przedstawiciele domu aukcyjnego - maja gwa-
rancje, ze spotka bedzie tych tworcow promowacé
przeznajblizsze 20latize w kolekcji klientéw nie
znajdaq sie falsyfikaty. Firma przygotowuje tez
platforme internetowa, na ktérej bedzie mozna
sprawdzac¢ - wzorem notowan gietdowych - jak
sprzedawaly sie prace wybranego artysty, a na-
wet oferuje leasing dziel sztuki. - Zmieniamy pol-
ski rynek sztuki na wiele sposobéw - moéwi Ja-
kub Kokoszka. —ab
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Swiat kreski

BOGUSLAW DEPTULA

ompozycje Anny Szprynger wy-

peione sa liniami. Cho¢ zazwy-

czajmowimy, ze obrazy samalo-

wane, wich przypadku wasciw-
sze jest okre$lenie: obrazy rysowane.

Gdy Anna Szprynger zaczynata swoje
powazne artystyczne poszukiwania, ry-
sowala architekture. Najpierw byly to
znane budowle, jak cho¢by weneckie
palace znad Canale Grande. Nastepnie
zainteresowata sie budynkami bardziej
anonimowymi - historycznymi, ale nie
tylko. W tych kompozycjach detaleipo-
dzialy architektoniczne stracily znacze-
nie. Zostaly same uproszczone bryly, za-
rysy, kontury budowli, ktére staly sie je-
dynie swego rodzaju pretekstem. Naj-
wyrazniej konkrety, detale, szczegoty
przestaly by¢ potrzebne, na znaczeniu
zyskiwalo upraszczanie i redukowanie.
Proces ten mozna by nazwac oczyszcza-
niem: ze wszystkiego co zbedne, ozdob-
ne wlasnie, w poszukiwaniu i docieraniu
donajwazniejszego.

Potem wtwérczosci artystki byt bardzo
kroétki okres swoiscie pojmowanych ar-

chitektonéw. Budowle zredukowane zo-
staly do lewitujacych bryl. Trwato to nie-
zwykle krétko, by przejsé w kolejna faze
plaskich, nieregularnych figur geome-
trycznych. Te prace miaty walor jakby nie-
$wiadomie odkrytej, nieznanej czescipol-
skiej abstrakcji geometrycznej spod zna-
ku i koloru Henryka Stazewskiego, ale
sprowadzonej do samego lekkiegoiwiru-
jacego konturu. Jak rozsypane pasjanse z
nieznanej, wielokatnej talii figur geome-
trycznie nieoczywistychinieposzukiwa-
nych, bo wcze$niej niemalowanych.
Jednak ten $wiat pokrewny matema-
tyce rysowanej na papierze gwattownie
przemienit sie w przypominajace biolo-
giczne ciagiitancuchy formy o nieregu-
larnych, trudnych do opisania ksztattach
peczniejacych na plétnach Anny
Szprynger z sila jakiej$ biologicznej eks-
plozji. Tworzyly sie z nich jeszcze inne i
nowe ksztalty majace realne lub wyima-
ginowane odniesienia. Uwazny widz
mogt dopatrzy¢ sie w nich form anato-
micznych albo nawet fragmentéw ludz-
kich narzadow, rysunku grzybni. Albo
zgola niczego konkretnego, bo za kon-
kret trudno uznaé na przyktad piane czy

+Anna Szprynger ,,Bez tytutu”,
akryl, ptétno, 30 x 30 cm, 2011 .

dym, aitego mozna bylo si¢ doszuka¢ w
owych abstrakcjach. Zaprezentowane
zostaly na wystawie ,Bio, geo” z 2008 ro-
ku. Naniej spotykaly sie oba watki sztuki
Szprynger: ksztalty biomorficzneigeo-
metryczne.

Potem artystka malowala jeszcze
czerwone, koliste, kanciaste réze na sza-
rych ttach, ktére mogly powstac z mate-
matycznego przepracowania tego kwia-
tu, ale najpewniej stworzone zostaty czy-
stointuicyjnie. Byly to skromne, ale bar-
dzo energetyczne, cho¢ jak zawsze nie-
wielkie w formacie kompozycje.

ABBEY HOUSE

W ostatnich pracach Anny Szprynger
kreski i linie zjawiaja sie na ptétnach
réwno wyrysowane obok siebie. Znich
tworza sie figury - najczesciejna szarych
tlach - zielone, ochrowe. Maja sprawiaé
wrazenie naturalnych - nie organicz-
nych, lecz geometrycznych, ale takich,
ktérych kolorystyka zjawila sie z zieleni
widocznej za oknem, z barw piasku na
plazy albo polnej drogi.

Artystka maluje niewielkie formatem
obrazy o plaskich, jednobarwnych ttach
pokrytych delikatng siatka cieniuten-
kich linii. Zawsze malowanych odrecz-
nie z wielkq cierpliwo$cia i wprawa. Niby
nieduzo, ale gesto i zawsze wciagajaco:
wizyjne preparaty nieistniejacego - na-
malowane najcienszym pedzelkiem. To
jeszcze jeden, indywidualny miedzy-
-$wiat, stworzony wylacznie malarskimi
sposobami.

Jej obrazy sa dobrym przyktadem
szybkiego zwrotu inwestycyjnego. Jesz-
czerok temuartystka sprzedawata obra-
7y za 3 - 4 tys. z}, a dzi$ jej prace osiagaja
ceny przekraczajace 20 tys. zt.

Wyniki aukcji obrazéw Anny Szpryn-
ger mozna na biezaco $ledzi¢ na naj-
wiekszym §wiatowym portalu Artprice
prezentujacym zestawienia transakcji
aukcyjnych dziet sztuki z prawie 3000
doméw  aukceyjnych, w tym Abbey
House SA.

Abstrakcja daje mozliwosci

ROZMOWA | Anna Szprynger, artystka malarka

Inspirowata panig kiedys architek-
tura. Wciaz tak jest?

ANNA SzPRYNGER: Tak byto kie-
dys, jeszcze w czasach studiow.
Te inspiracje zakonczyly sie
wraz z dyplomem. Kiedy za-
konczytam edukacje
akademicka, nie chciatam juz
tego robi¢. Wybratam co$ bar-
dziej uniwersalnego -
abstrakgja jest sztukq uniwer-
salna. Moze dotrze¢ do
wszystkich, nie niesie ze soba
Zadnych tresci indywidual-
nych, dzieki temu i tworcy, i
odbiorcy daje najwieksze moz-
liwosci. Kazdy odbiera
abstrakcje we wlasny sposéb,
dopowiada sam sobie co$ i na
tym polega cata zabawa.

Dlaczego wybrata pani na forme
swoich prac precyzyjne linie?
Kazdy ma inne predyspozycje.
Jedni maluja z gestem, zama-
szy$cie i grubo klada farbe,
inni nie. Ja jestem z tych, co
nie. Skupiam sie na pracy pre-
cyzyjnej, lepiej sie w tym czuje.
Podczas nauki miatlam nawet
do siebie zal, ze nie potrafie ry-
sowac z takim gestem jak moje
kolezanki, i bardzo im tego za-
zdro$citam. PéZniej okazalo sie,
Ze to nie moja wada, ale po
prostu cecha. Kazdy, kto malu-
je, powinien znalez¢ w sobie
najwazniejsza ceche. U mnie to
jest wlasnie ta precyzja, deli-
katno$¢ kreski.

Na te ceche zwrdcili uwage eksper-
ci Abbey House i zaproponowali
pani kilkuletnie stypendium w za-
mian za okreslong liczbe prac. To
komforfowa sytuacja dla artysty?
Niezwykle komfortowa, w Pol-
sce nigdy wczesniej nie bylo
takiej mozliwosci, by tworzy¢
wlasna sztuke, gdy kto$ za to
placi. Jednocze$nie to budzi
lek, czy podotam zobowigza-
niu wobec firmy i stworze
okre$lona w kontrakcie liczbe
obrazéw w wymaganym termi-
nie, czy sobie z tym poradze.
Ale okazuje si¢, ze to mozliwe.
Pracuje tak od ponad p6t roku
iteraz juz sie nie boje, bo
wiem, ze dam rade. Tworzenie
sztuki to po prostu praca.

Praca jak kazda inna?

No, moze nie jak kazda inna.
Najwazniejsze s w niej pasja,
dyscyplina, a na pierwszym
miejscu konsekwencja, bo bez
konsekwengji nie mozna wy-
trwac¢ w tym zawodzie.

I cierpliwo$¢, bo na efekty pra-
cy trzeba czeka¢ bardzo dtugo.
Efektem za$ nie jest namalowa-
nie obrazuy, ale to, ze zaczyna
on zy¢ wlasnym zyciem.

Nie wierzy pani w natchnienie?
Nie bardzo. Czasem rzeczywi-
$cie latwiej mi pracowacd,
kieruje mng impuls wewnetrz-
ny, popycha do malowania, ale
bez takiego imperatywu tez

mozna pracowac. To kwestia
odpowiedzialnosci. Nie siedze i
nie czekam, az przyjdzie na-
tchnienie.

Zwiazki sztuki z biznesem w takim
wymiarze, w jakim proponuje Ab-
bey House, fo w Polsce nowos¢.
Gdzie w tym wypadku powinny
przebiegac granice?

Zasadnicza granica dotyczy
kwestii ekspresji artystycznej.

= Nie chcialabym nigdy malowa¢

obrazu w narzuconej formie.
Nie malowatabym kwiatkéw
zamiast mojej geometrii, nawet
jesli kto$ bardzo by na mnie
naciskat. Nie dotyczy to tylko
zasad kontraktu. Zaden artysta
nie powinien sie poddawac za-
mowieniom, ktére narzucaja
forme. Czasem cale zycie pra-
cuje sie nad wlasnymi
Srodkami wyrazu. Nie wolno
im zaprzeczy¢ tylko dlatego, ze
kto$ wyltozy kase na stot.

A jakie ma pani nadzieje w zwiazku
ze wspéipraca zdomem aukcyj-
nym?

Wsparcie moze by¢ rézne - ta-
kie, jakie proponuje Abbey
House, ale i takie, jakie oferuja
fundacje zajmujace sie promo-
waniem artystéw. Fundacje
dzialajq jednak na uksztattowa-
nym rynku
muzealno-kolekcjonerskim,
Abbey House prowadzi dzia-
falnos¢ prekursorska: chce
zainteresowac sztukq nowych
odbiorcéw, dociera do ludzi,
ktorzy wcze$niej nie mieli z nig
Zadnego aktywnego kontaktu.
To fantastyczne. Maluje nieta-
twe obrazy i nagle widze, ze do
ludzi spoza $wiata sztuki te
prace tez moga dotrze¢ i podo-
baja sie im. To ogromna
satysfakcja, moze nawet wiek-
sza niz pokazywanie moich
obrazéw kolejnym historykom
sztuki, ktérzy uznaja je za cie-
kawe. Jak wiekszo$¢ osob

zwigzanych ze sztuka nie po-
trafie sie promowad¢, chodzié¢
po galeriach, redakcjach. To dla
mnie bardzo trudne. Jesli arty-
sta chce sie utrzymac tylko ze
sztuki, skazany jest na zycie na
granicy, a to nie daje komfortu.
Na poczatku wspétpracy nie-
pokoila mnie kwestia promocji
- czy firma tak samo rozumie
te sprawe jak ja. Przedstawicie-
le firmy fantastycznie znaja sie
na biznesie, ja kompletnie nie.
Moje postrzeganie promocji
byto rozbiezne z tym, w co wie-
rzy Abbey House. Ale z czasem
widze, ze wszystko wspolgra
coraz lepiej, i jestem zadowolo-
na. Mam nadzieje, ze moi
mecenasi réwniez. Nie wiem,
jakie efekty przyniesie owa
promocja. Z jednej strony cza-
sem widze przyszlos¢ w
jasnych barwach: nie sta¢ mnie
na promocje swoich prac, a
dzieki Abbey House moje ob-
razy moga by¢ wypromowane
w Polsce i za granica. Z drugiej
- polski $wiat sztuki, ciagle
dos¢ $wiezy rynek, bardzo sie
boi mariazu biznesu i sztuki, a
zwigzek z duza firma moze
spowodowac nieprzychylne
przyjecie. Ale na razie po pro-
stu zajmuje sie swojq praca.

Zgodnie z ideg firmy sztuka ma by¢
forma inwestycii...

Dziwie sie, ze ludzie, ktérzy
majq pieniqdze, dopiero teraz
zorientowali sie, Ze sztuka mo-
ze by¢ inwestycjq - byla nig
wszak od zawsze. Tymczasem
zamozni Polacy dotychczas nie
zauwazali sztuki. To moze trud-
ne i mozna sie pomyli¢ z
inwestycja, ale przeciez mozna
tez popei¢ biad, kolekcjonu-
jac zegarki. Dlatego tak wazna
jest edukacja. Dobre obrazy
stanowiq warto$¢. Jesli zaczy-
naja funkcjonowaé na
poziomie finansowym, to dla
artysty duza satysfakcja.

A pani chciataby inwestowac w
sztuke?

Oczywiscie. Uwazam, Ze ma to
zdecydowanie wiekszy sens niz
trzymanie pieniedzy na koncie.

Ale wielu ludzi boi sie przyznac do
niewiedzy w dziedzinie sztuki,
wejs¢ do galerii i zapytac o prezen-
towane tam obrazy.
Czesto sie z tym spotykam.
Polskie srodowisko sztuki to
stosunkowo maly $wiat i wyjat-
kowo hermetyczny. Zdarza sie,
Ze jest arogancki wobec tych,
ktorzy sie na sztuce nie znajq
albo nie naleza do grona wy-
brancéw. Zetknetam sie z tym
chocby wtedy, gdy probowa-
fam zainteresowac galerie
moimi obrazami, zorganizowa¢
wystawe. Dla mnie bywato to
nieprzyjemne, a co dopiero dla
cztowieka, ktory w ogoéle nie
zetknat sie z tym $rodowi-
skiem. Po takim
do$wiadczeniu pewnie wielu
nie decyduje sie na kupno ob-
razu, wola raczej kupié¢
bizuterie w sklepie jubilerskim,
gdzie nie zostang tak nieprzy-
jemnie potraktowani. Réwniez
jezyk uzywany do opisywania
sztuki jest bardzo trudny. To
blad, o wszystkim mozna mé-
wi¢ w prosty sposéb. Wymaga
to wiekszego skupienia, wyj-
$cia poza schematy. Latwiej
rzucic pare utartych okreslen,
nazwisk, poprzesta¢ na wyszu-
kanych poréwnaniach. Jesli
kto$ sie na tym nie zna, ucieka
przed ta fasada. Wcale sie nie
dziwie: tak jak ja nic nie rozu-
miem z jezyka biznesu, tak
ludzie, ktérzy nie sq fachowca-
mi w dziedzinie sztuki, nie
maja powodu rozumiec jej her-
metycznego jezyka. Przed
nami wszystkimi - artystami,
krytykami, dziennikarzami,
osobami sprzedajacymi sztuke
- ogromna praca.

—rozmawiata ab

SIEDEM POWODOW,
DLA KTORYCH WARTO
INWESTOWAC W SZTUKE

»Inwestycja emocjonalna
Sztuka oprocz stabilnej inwe-
stycji dostarcza witascicielowi
doznanh estetycznych i arty-
stycznych, a jej posiadanie
podwyzsza jego status spo-
teczny i zwieksza potencjat
sprzedazy, gdy wykorzysty-
wana jest w dziataniach
marketingowych firmy.

»Duzy potencjat rynku
Wartos¢ rocznych obrotow
rynku sztuki od wielu laf ro-
Snie, co wptywa w znaczacy
sposo6b na podwyzszenie je-
go ptynnosci, a tym samym
na bezpieczenstwo
inwestyciji.

»Wysoka stopa zwrotu
Inwestycje na rynku sztuki
majg nie tylko jedna z naj-
wyzszych rocznych stop
zwrotu, lecz - co wazniejsze
- sg bardzo stabilne w dtu-
gim okresie.

»Dywersyfikacja portfela
Stopy zwrotu na rynku sztuki
nie wigza sie lub minimalnie
zalezg od tfradycyjnych ryn-
kéw finansowych (akcji i
obligacji), a wigc ich wycena
nie zalezy od ceny tradycyj-
nych instrumentéw
finansowych. Dziata wiec jak
poduszka bezpieczenstwa,
kiedy rynki akcji sie
zatamuja.

»Niska kwota minimalna
Coraz wieksza grupa os6b
zaczeta inwestowac¢ w szfu-
ke ze wzgledu na niskg
kwote minimalng wejscia na
ten rynek. Ceny siegajace
milionéw dolaréw za poje-
dynczy obraz stanowig
jedynie utamek obrotéw na
rynku sztuki.

»>Nizsze podatki
Wtasciciele kolekciji, ktorzy
wypozyczajg lub wystawiaja
dzieta ze swoich zbioréw na
wystawach, imprezach kultu-
ralnych lub w muzeach,
zyskuja prawo obnizenia na-
leznego podatku.

+»Wielopokoleniowe
dziedzictwo
Tworzenie wtasnej kolekcji
dziet sztuki moze sie sta¢
narzedziem do budowy wie-
lopokoleniowego bogactwa i
przekazywania potomkom
pasji kolekcjonerskiej.
dr Tomasz Potocki
ekspert wspdtpracujqcy
z Abbey House

Zgodnie z badaniami firmy
Deloitte obroty na rynkach
sztuki artystycznej
(uwzgledniajac obrazy,
rzezby oraz grafiki)

i uzytkowej (gtownie meble i
bizuteria) siegnety
w 2008 r. 55 mld USD.

Raport Contemporary Arf
Market 2009/2010 wydany
przez Artprice wskazuje,
ze 83 proc. obrotu na rynku
sztuki stanowity transakcje
nieprzekraczajgce 10 tys.
euro (w fym 40 proc.
transakcje do 1000 euro,
natomiast 43 proc.
to transakcje pomiedzy
1000 a 10 tys. euro).
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REKLAMA 0659088/A

Stanistaw Mtodozeniec, June boogie, 2007, 117cm x 147em
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